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IT Key-Accountmanager Infrastruktur (m/w/d) in
Potsdam!

Potsdam, Brandenburg IT Festanstellung / Perm

Vollzeit Hybrid €55000 - €80000 per annum +
Zertifizierungen,
Deutschlandticket

Key Account Manager IT-Infrastruktur (m/w/d)

Im Auftrag unseres Kunden, einem zukunftsorientierten, technologiegetriebenen Unternehmen mit langjähriger Erfahrung
im IT-Umfeld, suchen wir eine engagierte Persönlichkeit mit ausgeprägtem Vertriebstalent und technischem Verständnis.
Das Unternehmen ist geprägt durch nachhaltiges Wachstum, ein interdisziplinäres Team sowie ein breites Portfolio an
kundenindividuellen IT-Lösungen. In einem dynamischen Marktumfeld bietet unser Kunde die Möglichkeit, anspruchsvolle
Kundenprojekte aktiv voranzutreiben und langfristige Geschäftsbeziehungen strategisch auszubauen.

Deine Aufgaben
Eigenverantwortliche Steuerung und strategische Weiterentwicklung eines definierten Kundensegments mit Fokus auf
komplexe, beratungsintensive Accounts

Ausgestaltung und Pflege von Rahmenverträgen sowie aktive Mitgestaltung von Leistungspaketen in enger
Abstimmung mit internen Fachbereichen

Analyse individueller Kundenanforderungen und Erarbeitung passgenauer Lösungskonzepte aus den Bereichen
Netzwerk, Server, Storage und IT-Security

Verantwortungsübernahme für ein persönliches Umsatzziel inklusive Begleitung des gesamten Angebots- und
Abschlussprozesses

Bearbeitung von Ausschreibungen sowie aktive Teilnahme an Vergabeverfahren unter Berücksichtigung aller relevanten
formalen Anforderungen

Aufbau und kontinuierliche Pflege belastbarer Beziehungen zu technischen Ansprechpartnern, Entscheidungsträgern
und weiteren Stakeholdern auf Kundenseite

Interne Koordination zwischen Vertrieb, Technik und Projektabwicklung zur Sicherstellung einer reibungslosen
Umsetzung von Kundenvorhaben
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Deine Benefits
Unbefristeter Arbeitsvertrag bei einen sehr stabilen und etablierten Unternehmen seit Jahrzenten

Verantwortungsvolle Position mit hohem Gestaltungsspielraum in einem wachstumsorientierten Unternehmen

Moderne Arbeitsumgebung mit flexiblen Arbeitszeitmodellen und der Möglichkeit zum mobilen Arbeiten

Individuelle Weiterentwicklungsmöglichkeiten sowie gezielte fachliche und persönliche Förderung sind sogar
gewünscht

Kollegiales, professionelles Umfeld mit kurzen Entscheidungswegen und einer offenen Unternehmenskultur

Dein Profil
Mehrjährige nachweisliche Erfahrung im Key Account Management, bevorzugt im Bereich IT-Infrastruktur oder
vergleichbaren technologiegetriebenen Umfeldern

Fundiertes technisches Grundverständnis in den Bereichen Netzwerk, Server, Storage und Security - eine formale
technische Ausbildung ist von Vorteil, aber nicht zwingend erforderlich

Nachgewiesene Erfahrung im Umgang mit öffentlichen Auftraggebern sowie Kenntnisse in Vergabeverfahren und der
Bearbeitung komplexer Ausschreibungen

Ausgeprägte Kommunikations- und Präsentationsstärke sowie sicheres, professionelles Auftreten auf Entscheider-
Ebene

Unternehmerische Denkweise, hohe Eigeninitiative und eine konsequent ergebnisorientierte Arbeitsweise

Ihr Ansprechpartner

Gina Lengemann-Aramesh
Senior Business Partner | IT

g.lengemann@peak-one.de

+49 69 1532015-154

Job Referenz-ID: BBBH14083_1785931909

Peak One ist das Bindeglied zwischen Ihnen und Ihrem
zukünftigen Arbeitgeber. Wir begleiten Sie durch den
gesamten Bewerbungsprozess: von der Aufbereitung Ihrer
Unterlagen bis hin zur erfolgreichen Vermittlung. Dabei
legen wir größten Wert auf individuelle Wünsche und
Kommunikation auf Augenhöhe.

    

Ihr Netzwerk lohnt sich:

Empfehlen Sie einen Kontakt und sichern
Sie sich 300 Euro!
Wir sind immer auf der Suche nach kompetenten Kandidaten
für offene Stellen. Sie haben ein „Perfect Match“ in Ihrem
Bekanntenkreis oder Netzwerk? Dann teilen Sie uns Ihre
persönliche Empfehlung mit und erhalten Sie bei erfolgreicher
Vermittlung eine Prämie in Höhe von 300 Euro!

Empfehlen & Prämie sichern 
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